Otto und Merck auf der Kundenliste

Der ehemalige Intershop-Vorstand Ludger Vogt baut nun erfolgreich Smart Commerce auf.

Von Tino Zippel

Jena. Die in Jena ansissige
Smart Commerce SE hat das
vergangene Geschéftsjahr mit
schwarzen Zahlen abgeschlos-
sen. Das 2012 von zwei ehemali-
gen Intershop-Vorstanden ge-
griindete Unternehmen erwirt-
schaftete ein Ergebnis in Hohe
von zehn Prozent des Umsatzes,
der sich im vergangenen Ge-
schiftsjahr verfiinffacht habe,
sagte Vorstandschef Ludger
Vogt der OTZ.

Das Unternehmen habe die
Ziele beziiglich Wachstum iiber-
troffen und beziiglich der Profi-
tabilitdt erreicht. Absolute Zah-
len wollte der Manager nicht
kommunizieren. ' Die Gesell-
schaft berdt Unternehmen, wie
sie ihre Geschifte im Internet
abwickeln.

Neben kleineren Projekten
betreut Smart Commerce bereits
zwei strategische Kunden. So
berit es die Otto-Gruppe bei der
Auswahl von E-Commerce-Sys-
temen und vergleicht verschie-
dene Shops. Einbezogen sind
die Jenaer auch in ein Projekt
des Pharmariesen Merck in
Darmstadt, der nach der Uber-
nahme eines US-Konzerns auch
die beiden Internetplattformen
fiir Geschiftskunden fusionie-
ren will.

Acht Experten vereint Vogtin
seinem Team - mit Frank
Schneider wechselte der ehema-
lige Stuttgarter Niederlassungs-
leiter von Intershop zum Start-
up. Der Vorstandschef hat den
Anspruch, die ,,Gurus der Bran-
che® zu beschaftigen. Die kodert
er mit einem einfachen Rezept:
Mitbestimmung. Wihrend in
anderen Unternehmen den Mit-
arbeitern ab 500 Beschiftigten

Die Gesellschaft schreibt auch im zweiten Geschaftsjahr schwarze Zahlen.

Ludger Vogt ist zufrieden mit der Entwicklung von Smart Commerce, seiner Firma in Je-

na.
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ein Platz im Aufsichtsrat zu-
steht, bietet Vogt jenen ab sechs
Mitstreitern.

So konnen die Beschiftigten
iiber die Strategie und Unter-
nehmenswerte mitentscheiden.
Die Hauptversammlung im Ap-
ril soll den ersten Mitarbeiter-
vertreter in den Aufsichtsrat
wihlen. Wer bei Smart Com-
merce einsteigt, investiert auch
selbst Geld in Aktien. Durch die-
se Beteiligung profitieren die Be-

schiftigten vom  Geschiifts- |

erfolg. Dieses Jahr, kiindigt Vogt
an, wolle er die Mitarbeiterzahl
auf 16 verdoppeln. Genauso soll
sich der Umsatz entwickeln.
Seit 1999 hatte Vogt bei der

Intershop AG gearbeitet und |

war 2008 Vorstand geworden.
Er setzte auf das margenschwi-
chere, aber profitable Bera-
tungsgeschift, wahrend der Auf-
sichtsrat im Jahr 2012 den Kurs
auf Lizenzverkauf trimmte -
und mit dieser Strategie wieder
rote Zahlen schreibt. Uberra-
schend musste Vogt im Friihjahr

2012 bei Intershop gehen. Nach

kurzer Bedenkzeit griindete er
Smart Commerce. Der friihere
Intershop-Vorstand Friedhelm
Bischofs agiert seitdem als Auf-
sichtsrat. ;
2013 wurde das Grundkapital
der Gesellschaft von 120 000
auf 360 001 Euro verdreifacht
und der Vorstand erméchtigt,
dieses um weitere 180 000 Euro
in den nachsten fiinf Jahren zu
erh6hen. Die frei verfiigharen
Mittel stiegen zum 31. Dezem-
ber 2013 um 40 Prozent im Ver-
gleich zum Vorjahreszeitpunkt.
Das sichere zusammen mit den
Kapitalmanahmen das weitere
starke Wachstum sowie die For-
schungs- und Entwicklungsin-
vestitionen, sagte Vogt.



